Sie hat eine Ausbildung gefunden, die zu ihr passt: Katrin Kuhl in der LzO-Kundenberatung.

BILD: TORSTEN VON REEKEN

Ausbildung Bankkaufmann/-frau
— wire das etwas fiir mich?

EIGNUNG Kreditinstitute iiber Ausbildung und Chancen

OLDENBURG/ EB — Fast 180 jun-
ge Menschen starten in die-
sem Jahr im Bezirk der THK
Oldenburg ihre Berufsausbil-
dung in einem Kreditinstitut,
davon allein 63 bei der Lan-
dessparkasse zu Oldenburg
(LzO). Das beweist: Der Beruf
,Bankkaufmann/-frau“ ist
weiterhin  dullerst beliebt.
Aber fiir wen eignet er sich
nun wirklich? Muss man das
Abitur besitzen, oder wenigs-
tens ein ,gut“ in Mathe? Wie
wichtig ist eine knitterfreie
Krawatte?

Kunden erwarten von ihrer
Sparkasse oder Bank zualler-
erst freundlichen, fachlich
einwandfreien und bedarfsge-
rechten Rat und Service in al-
len Geldangelegenheiten. Al-
so stehen eine gute Kommu-
nikationsfiahigkeit, Zahlenver-
stdndnis und ein groBes Inte-
resse an wirtschaftlichen Zu-
sammenhingen fiir die
zukiinftigen = Bankkaufleute
ganz weit vorn. Freude am
Umgang mit Menschen, Zu-
verlassigkeit und Uberzeu-
gungskraft - auch darauf
kommt es an.

Wie man Konten eroffnet,
Zinsen rechnet und Kredite
priift? Das und vieles mehr
sind Themen in zwei bis drei
Jahren anspruchsvoller, viel-
seitiger Berufsausbildung.
Auch die Karrierechancen
nach der Abschlusspriifung

kénnen sich sehen lassen.
Unterschiede zwischen den
Instituten gibt es jedoch,
wenn es um die Ubernahme
in das Angestelltenverhéltnis
und die weitere berufliche
Forderung geht. Ein guter
Ausbildungsbetrieb hat auch
in diesen Punkten nichts zu
verbergen.

Unser Tipp fiir alle Bank-
kaufleute in spe: Nehmen Sie
die Kreditinstitute unter die
Lupe, ob nun auf der Internet-
Seite oder im personlichen
Gespréch. So erfahren Sie z.B.,
welcher Schulabschluss er-
wartet wird, wie intensiv Sie
durch die Ausbildungszeit be-
gleitet werden und wie es
nach dem Ende der Ausbil-
dung weitergeht.Willkommen
in einem faszinierenden Be-
ruf! sernp HAMSCHMIDT,

PERSONALREFERENT BEI DER LZO

BANKKAUFMANN/
BANKKAUFFRAU

Bankkaufleute sind in al-
len Geschaftsbereichen
von Kreditinstituten tatig.
Vor allem bearbeiten sie
Auftrage (Kontofuihrung,
Zahlungsverkehr) und be-
raten ihre Kunden Uber
die gesamte Palette von
Finanzprodukten — von
den verschiedenen For-
men der Geld- und Vermo-
gensanlage Uber Kredite
bis hin zu Baufinanzierun-
gen und Versicherungen.
Weitere Arbeitsgebiete
sind z.B. das Controlling,
Organisaton und Daten-
verarbeitung, Personalwe-
sen, Revision sowie Mar-
keting, die in der Regel
eine Spezialisierung erfor-
dern.

Hauptsachlich arbeiten
Bankkaufleute in Kredit-
instituten wie Banken und
Direktbanken, Girozentra-
len, Sparkassen und Bau-
sparkassen. Sie konnen
ebenfalls an Borsen oder
im Wertpapierhandel be-
schaftigt sein. Darlber
hinaus kann es auch bei
Versicherungen oder bei
Immobilienvermittlern ge-
eignete Tatigkeitsfelder
geben.

Die bundesweit geregelte
3-jahrige Ausbildung wird
im Kreditgewerbe angebo-
ten. Es besteht zudem die
Maéglichkeit, je nach Bun-
desland an Sparkassen-
akademien eine Ausbil-
dung als Sparkassen-Ver-
triebskaufmann/-frau
oder Sparkassenkauf-
mann/-frau zu absolvie-
ren.




